ECONOMIE TENDANCE

Vent de déprime
sur les primeurs

Aprés des années de spéculation, le marche des
bordeaux « & venir » donne des signes de réajustement.
Heureusement, le millésime 2008 s’annonce bien.

Malgré les interrogations sur les prix, la fréquentation des dkgustnons est resite stable.
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les primeurs nie sont pas une prior

¢ On n'a pas beaucoup entendu parler
anglais ou américain », soupire dailleurs
la propriétaire d'un chiteau. N'empéche,
La Conseillante, qui organisait celle année
la dégustation des grands crus de Pome-
rol, a recu un millier de visiteurs, i, selon
des statistiques difficiles & &tablir, puisgue
le marché des primeurs est un marché
libre et non formalisé, la fréquentation
des dégustations naurait baissé que de
quelgques pour-cent. Heurcusement pour
la place bordelaise, elles ont surpris favo-
rablement les professionnels, surtout les
vins de Ja rive droite, « Les premiers signes
indiquent que le millésime est meilleur
gjte prévu +, ont estimé dés le 31 mars les
fines papilles blogueuses de la revoe ame-
ricaine Decanter. « Mieux que 2004 et
peut-Erre mieus que 2006,  Voild de quoi
réchauffer les coeurs dans les chieausx.
Ajoute: & cela la rumeur BB qui a émergd
au milieu de la « grande semaine « ; Robert
Parker, le faiseur de legendes. .. et de prix,
aurait apprécié le 2008, il s"appréterait 4
publier de belles notes. Rumeur plaisante
et rassurante clevée en barmique, via relayée
de chais en caves, qu'importe, voild qui
a remonte e moral do Médoc 4 Saint-
Emilion, &4 deux mois de Fouvertare 4
Bordeaux, le 21 juin, du plus grand salon
vinicole du monde, Vinexpo.
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Patricl Bernard, fondataur
ot PG de Millésima

¢ Un peut donner tous les avis que l'on
veut sur les vins, tempére Angelique de
Lencquesaing, do site spécialisé iDeal-
wine, Tant qu'ils n'ont pas les prix, les
achereurs ne bougent pas. « I)'od la par-
tie de poker menteur 4 lagquelle on assiste
ces jours-ci, sur le prix de « sortie » des
primeurs 2008. D'usage, il est élaboré
lentement en cave, entre aenologues, pro-
priélaires et courtiers, ces discrets inter-

médiaires avec ke négoce, Cette année,
surprise ; la semaine 4 peine achevée,
Hubert de Boidiard, propriétaire du pres-
tgieux saint-emilion 'angélus, annonce
une baisse de 40 % de son 2008 par rap-
port au 2007, soit 70 euros hors taxes la
bouteille. Ce qui le place au prix du 2004
et prés de trois fois sous le prix de sortie
du mythique 2005 | Un signe, un indice
de "tvolution générale des tarifs. Bien
SUF, MALS PETSONNE NE Vel Imugir:-.'r une
quelconque répercussion automatique ;
# Le prix est le résultat d'un consensus
entre offre et demande, en fonction d'un
contexte économigque, explique Geonges
Haushalter, président de 'Union des mai-
sons de bordeaux ot patron de la Com-
pagnic médocaine des grands crus. L'ap-
proche se fait avec chagque proprifuaire,
on n'applique pas un baréme. «

AlS L ESTVERAI QUE LES PROPRIE-

TES qui INvestssent massivement

pour financer leur stratégie de
montée en gamme onl besoin de tréso-
rerie, done de vendre, alors que, bientd,
on trouvera les « livrables » dans les foires
aux vins, i des niveaux proches de leurs
prix de sortic. Dis lors, pourguoi ache-
ter ¢n primeurs ? » Nous pavons les excés
d'une logique financiére, car certains vins
étaient devenus uniquement des produits
de placement, ce qui nous a conduit 4
une crise systémique », estime Parrick
Bernard, le patron du négociam Millé-
sima. A chacun de s"adapter aux nou-
velles lois du marché. Certaines proprié-
tés baisseront les prix, dans une large
fourchette, de = 10 4 = 30 % ; d"autres,
plus confiantes, moins pressées, vendront
peu de ce millésime déjd faible en volume,
Le 200 mars, le propriéaire hollandais de
Chiteau Giscours, Eric Albada Jelgersma,
a frappé les esprits en annoncant du « 13
i la douzaine » pour son 2007, comme
les ostréiculteurs d*Arcachon. Ceux qui
ont acheté en primeurs 'an dernier une
caisse de ce grand cru de Margaux rece-
vront une bouteille en bonus, «®™ous ne
FCVENONS Pas sur nos prix, mais i fallan
Muidificr le marché, explique Alexander
Van Beek, le directeur général de Gis-
cours, MNous adressons un message de
solidarité & ceux qui vendent nos vins, »
Cela permet aussi de commencer 4 négo-
cier le prix de sortie du 2008 sur des
bases... apaisées, Et de pérenniser des
¢ primeurs « gue nul ne tent veaiment 4
voir disparaiire, © Christian David
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La vente en primeurs est une
spécificité bordelaise qui repose
surla logique du « gagnant-
gagnant ». L'acheteur s'engage
surl'achat de bouteilles qui ne lui
seront livrées que deux ans plus
tard. Qutre la certitude de se
procurer les grands crus qu'il
désire, ce quin'est pas évident
Bordeaus, l'amateur bénélicie
en échange de réductions sur les
vins « & venirs, del'ordrede 253
40 %, puisqu'il assure une forme
de trésorerie aux propriétés,
Bon vin, bon investissement,
voild pour la théorie.

En pratique, le jeu s'est bien
compliqué au fil des années,
Clutre les déceptions gustatives
qui peuvent se manitester aprés
les deux ans d'élevage des vins,
sur des millésimes « complexes «,
le marché a découvert la
spéculation et a été bousculé
par l'irruption de la grande dis-
tributicon sur le eréneau du vin
haut de gamme et par |'s effet
feire aux vins ». Conséquence :
I'acheteur en primeurs ne gagne
plus atous les coups, comme le
montrent les études de la
société spécialisée |Dealwine
sur I'année 2005 - une grande
année pourtant :silacote de
certaines bouteilles a pujusqu’a
tripler, d'autres ont perdu
presgue la moitié de leur valeur,
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